ointi
suunniteima
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Yrityksen tiedot
Historia
* Juniic on seindjokisen 4h-yrittajan kenka yritys ja ndin ollen kengissa on 0% arvonlisa veroa. suunnittelen kengat itse #Taso Nakyvyys
ja teetan ne printify nimisen yrityksen kautta. Asiakas voi myds lisata kenkaan oman nimensa tai muun haluamansa Taso Nakyvyys
tekstin kenkaan. kengat tehdaan kun lasku on maksettu ja saapuvat perille noin kahdessa viikossa. Taso Nakyvyys
A Taso Nakyvyys
Taso Nakyvyys
Taso Nakyvyys
Taso Nékyvy_y;;
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Miten toimiala on muuttumassa,
millainen on toimialan tulevaisuus

En ole havainnut isoja
e SERIMIEIETR
muutoksissa

Markkina/toimiala analyysi

Mitka asiat vaikuttavat
toimialan muutokseen

Kilpailu on kiivasta
silla on lukuisia eri
yrityksia jo valmiiksi

Avain tekija on etta
tuotteet ovat
uniikkeja eika niita
nain ollen myyda
muualla

Miten muutokset vaikuttavat
yrityksen toimintaan

Koronan aikana ihmisten
verkossa ostaminen on
lisaantynyt.



Nykyiset kilpailijat

® zalando

Kilpailijan vahvuudet

Suuri valikoima myos
paljon erikoisia
kenkia ilmainen

Kilpailija analyysi

Kilpailijan heikkoudet

Hinta ja paljon
tuotteita joita saa
muualtakin

Kilpailijan markkinointikanavat ja somenakyvyys

XXL

RAAD

palautus ja toimitus

Suuri valikoima ja
edulliset hinnat

Suuri valikoima
uniikkeja kenkia

Hinta ja paljon
tuotteita joita saa
muualtakin

hinta

Ig, fb ja youtube

Igjafb






Asiakkaat ja kohderyhma

Nuoret Nuoret aikuiset Aikuiset(vanhemmat)
Kuvaile asiakasryhmaa Kokeilun haluisia Kokeilun haluisia Tarkeita
kolmella adjektiivilla Muodikkaita Muodikkaita laatutietoisia
varattomampia Varakkaita

Mitd haasteita tai tarpeita Ei lilan kallista Tyylikkaita Kestavia
talld asiakasryhmalla on? tyylikkaita kestavia Ei liian kallista

_— : , : il (OHINEINE]
Mika myyntiargumentti puree edullinen uniikki

A suunnittelua
juuri tdahan ryhmaan?

tiedotan materiaaleista

Miten vastaat taman Halvoilla hinnoilla ja tiedotan materiaaleista . e
Halvoilla hinnoilla

asiakasryhman tarpeisiin? tyylikkailla malleilla tyylikkailla malleilla

SRIT=CI N facebook

Mista loydat nama asiakkaat?



Ihanneasiakas (Millainen on yrityksesi
ihanne asiakas? Ikd, asema jne.)

Vanhempi/laheinen tyossakadyva 20v+

Nuori/nuori aikuinen jotain t6ita
tekeva

Asiakkaat ja kohderyhma

Asiakastarve (Mika tarve/ongelma
asiakkaalla voisi olla?)

Ostaa lapselleen tai
|laheiselleen kengat lahjaksi
tai muuten vaan

Haluaa tyylikkaat ja joukosta
erottuvat kengat eika halua
maksaa liikaa

Milla tuotteella tai palvelulla ratkaiset
asiakkaan tarpeen/ongelman?

Hienot kengat jonkalaisia ei muilta
l6ydy

Hienot ja edulliset kengat
jonkalaisia ei muilta loydy



Kanava

Facebook ja
Instagram

Kotisivut,
verkkokauppa
, Google

Tarkoitus ja tehtava

Esitella tuotteita, tehda
tutuksi myymalaa ja sen
valikoimaa. Muistutella

aukioloajoista ja tarjouksista.

|deoita tuotteista ja videoita
myymalastd/tuotannosta.

Kattavasti tietoa
yrityksesta ja
tuotteista

Kohderyhma

Some seuraajat ympari
Suomen, 10-70 vuotta

Some seuraajat ympari
Suomen, 10-70 vuotta

Tavoite

Tiedottaa tuotteista, joita
myymalassa ja
verkkokaupassa

Saada tuotteet
tunnetuksi ja
myydyksi Sivuilla

Mittari

Sivujen ja
julkaisujen
tykkaykset, jaot,
kommentoinnit

I EHEES
tilauksien
maara




